Willkommensrunde

Der Webinar-Ablauf im Detail a) BegriiBung
b) Tonqualitdt hinterfragen

Webinarstart

a) Du bist hier richtig wenn...
b) Anreiz bis zum Ende bleiben
c) Webinaragenda

\

9 10-15 MINUTEN Deine Vorstellung

S a) Dein Hintergrund/Expertise
gl D) Story zum Webinarthema

'

v
e 15-45 MINUTEN

.

Webinarcontent

a) Wie fuhlt sich der Kunde jetzt
b) Warum? Sein Problem
c) Deine 1. (kleine) Lésung

(Self)Promotion

a) Schmerz des Kunden

b) Wert der Problemlésung
c) Alleine I6sen... oder mit...
d) Deinem Produkt/Lésung
e) Details: Was ist drin?

f) Fast Action Bonus

Fragen & Antworten

v
@ 60-75 MINUTEN
S

a) Vorbereitete F/A nennen
b) Auf Teilnehmer eingehen

o IM ANSCHLUSS Finale Gedanken & Dank




Deine Worte vor dem Start

Deine ldeen zum Start

Dein Technik-Check




Deine Notizen zu ,Du bist richtig wenn..”

Dein Anreiz bis zum Ende zu bleiben

Deine Notizen zu Deiner Agenda




Deine Notizen zu Deiner Vorstellung

Was macht Dich zum Experten?

Was ist Deine Story zum Webinar?




Wie fuhlt sich Dein Kunde jetzt?

Was ist das Problem des Kunden?

Was ist Deine 1. kleine Losung? (Webinarmehrwert)




Was ist der Schmerz Deines Kunden?

Was ist ihm die Losung seines Problems wert?

Was ist die Entweder.. oder - Auswahl?



Wie stellst Du Dein Produkt in einem Satz vor?

Wie stellst Du Dein Produkt im Detail vor?

Was ist Dein Fast-Action-Bonus?




Platz fur Deine Notizen




